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Diplémes du CAP a Ingénieur

Certifications et qualifications :

CQPM, titres professionnels... GROAMITE

avec les entreprises
bretonnes

Habilitations : électriques,

CACAS, SST... Formés par an

mo

Depuis plus de 35 ans, nous formons apprentis, salariés et

demandeurs d’emploi afin de répondre aux besoins des
entreprises bretonnes.
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LE METIER

Leela manager commercialee met en ceuvre les opérations
marketing et pilote les actions commerciales d’une équipe,
meéne directement et en autonomie des négociations complexes
avec les clients clés et exerce des fonctions d’encadrement
d’une équipe commerciale ou d’un centre de profit.

Le Bachelor McI Management Commercial en Industrie répond
au besoin d’évolution des professionnels du commerce ou de la
vente qui désirent approfondir leurs connaissances et valoriser
leurs acquis en obtenant un dipldme Bac+3. Le programme
permet a terme d’accéder un poste d’encadrement d’équipes
commerciales, de gestion de grands comptes ou d’ingénierie

d’affaires.
&

SECTEURS CONCERNES

| Activités industrielles,
spécialisées, scientifiques et
techniques

EXEMPLES DE METIERS

| Chargéee de clientéle e-
commerce

| Attachéee commercialee

| Activités financiéres et
d'assurance, activités
immobilieres

| Technico-commercial
| Responsable agence/secteur
| Manager commercialee

| Responsable de la relation
clientéle

| Chef de produit

| Chargéee d’étude marketing

| Chef de produit web-Business
| Ingénieur d’affaires

| Activités de services
administratifs et de soutien

| Autres activités de services

www.formation-indu

LA FORMATION

LES OBJECTIFS @)

Al'issue de la formation, les apprenants
devront étre capablesde :

| Piloterla mise en ceuvre d’'une unité
commercialedansle cadre de la stratégie
marketing définie

| Mettre en ceuvre les décisions de gestion
etanalyserleurimpactfinancieral'échelle
d’une unité commerciale

| Concevoair et piloter la commercialisation
de l'offre produits/services de I'entreprise

| Mettre en ceuvre les régles juridiques
applicablesa une situation de gestion et
identifier les risques associés

| Utiliserle systeme d'information de
I'entreprise comme aide a la décision

LE PROGRAMME

BLOC 1 | MARKETING

- Introduction au marketing

- Etudesde marché

- Marketing opérationnel et expérentiel
BLOC 2 |SYSTEMES D'INFORMATION
- La boitea outils

-BigData

-ERPetCRM

BLOC3 |DROIT

- Droitdes affaires

- Droitdu numérique

- Droit du travail

BLOC4 |LE FONDAMENTAUX DE
LA GESTION

- Comptabilité financiere

- Analyse financiere

- Colits et budgets

DUREE ET ORGANISATION

Formationen contrat d'apprentissage

| Durée: 18 mois | 603 heures de
formationen centre (17 semaines), dont
550ha Brest Business Schoolet 53h au
Péle Formationde Brest

| Alternance : 70% du temps en entreprise,

30%dutemps en centre

| Piloterles ressources humaines de
I'équipe commerciale en favorisant une
mise en ceuvre efficiente de la stratégie de
I'entreprise.

| Intégrer la digitalisation dansles actions de
développementde I'entreprise et piloter

les e-projets

VALIDATION

Diplémede niveau 6 (BAC+3)
délivré parle Ministerede
I'Enseignement Supérieur, de la
Rechercheet de l'innovation.

BLOCS | COMMERCIALISATION

- Prospectioncommerciale

- Négociationcommerciale

- Pilotage de |'activité commerciale

BLOC6 |E-BUSINESS

- Comprendreinternet et découvrir les outils
duwebmaster

- Web-marketing et digital analytics

- E-commerce

BLOC7 | MANAGEMENT

- Culture managériale

- Management opérationnel

- Management et transformation numérique

PARCOURS TECHNIQUE

RAPPORT D'EXPERIENCE

DATES ET LIEU

| BREST
BBS | 2 Av. de Provence

Pdle Formation | Rue F. de
Lesseps, ZI de Kergonan

| Septembre 2023 3 Février2025

LES MODALITES

PUBLIC

Enalternance

- Etre 4gé de 15amoinsde 30 ans*

- Etre de nationalité francaise, ressortissantde I'UE
ou étrangeren situation de séjour et de travail

* Pour les +de 30 ans, possibilité de se former en contrat de
professionnalisation (nous consulter).
Formationaccessible auxsalariés

PRE-REQUIS D’ENTREE EN FORMATION

En alternance : avoirvalidé un BAC+2 (dipléme ou
titre professionnel équivalentde niveau 5)
Salariés: étre titulaires d'un baccalauréatet d'une
expérience professionnelle d'au moins 3 ansdans
le domaine ducommerce ou de la vente. Sur
dossier VAPP ou VAE

Avoirvalidé 'entretien de motivation et les tests
de raisonnement

HANDICAP

Formation ouverte aux personnesen
situation de handicap (moyensde
compensationa étudier avecle
référent handicap du centre).

MODALITE ET DELAI D’ACCES

Modalités

Dossier de pré-inscriptionen ligne,
entretien collectifet/ou individuel,
signature d’'un contrat
d'apprentissage ou de
professionnalisation

Délais d'accas
Fonctionde la date de signature du

contratd’apprentissage ou de
professionnalisation

Modalités et moyens pédagogiques

METHODES PEDAGOGIQUES

Formationen présentiel avec alternance
d'apportsthéoriques et de mises en situations
pratiques pour ancrer les apprentissages et/ou en
distanciel pour certains modules.

MOYENS PEDAGOGIQUES

Salles de formation équipées et plateforme e-
learning Canvas, plateaux techniques.

EQUIPE PEDAGOGIQUES

Enseignants-chercheursen
sciencesde gestion au sein de BBS,
formateurs techniques experts,
responsable de formation,
directionde centre, conseillers
formations, référent handicap,
équipe administrative.

d’évaluation et d’examen

Les 7 blocs d'apprentissage sont subdivisés en modules faisant'objet d'évaluations

écriteset orales.

Lavalidation de la totalité des blocs permet d’obtenir le "Bachelor en développement
commercial et marketing digital" en partenariatavec Brest Business School.

Co

En alternance, formation gratuite
et rémunérée (financée par les
entreprises)

Formation continue (€ligible CPF)

Derniére mise ajour |Janvier 2023



